CURSO SUPERIOR DE TECNOLOGIA EM GESTAO COMERCIAL

Eixo Tecnolégico: GESTAO E NEGOCIOS Q 1600 horas

Perfil profissional de conclusao

Infraestrutura minima requerida

Campo de atuagao

Ocupacgdes CBO associadas

Possibilidades de prosseguimento
de estudos na Pés-Graduagdo

Articula e decide sobre as vendas em negdcios diversos. Realiza estudos de
viabilidade econémica, financeira e tributdria. Elabora andlises comerciais
considerando as demandas e oportunidades do mercado. Planeja pesquisas
de mercado. Desenvolve relacionamentos pds-venda com clientes. Gerencia
sistemas de informacdes comerciais. Define métodos de formacao de precos,
considerando aspectos tributarios, de custos, da concorréncia e do valor parao
cliente. Gerencia a area comercial de uma organizacao. Avalia e emite parecer
técnico em sua drea de formacao.

Biblioteca incluindo acervo especifico e atualizado.
Laboratdrio de informatica com programas e equipamentos compativeis com
as atividades educacionais do curso.

Empresas de beneficiamento de bens de consumo e industriais.

Empresas de comercializacao de insumos.

Empresas de planejamento, desenvolvimento de projetos, assessoramento
técnico e consultoria.

Empresas prestadoras de servigos de consumo final.

Empresas varejistas, atacadistas e de representagao comercial.

Institutos e Centros de Pesquisa.

InstituicGes de Ensino, mediante formacdo requerida pela legislacdo vigente.

1233-05 - Diretor comercial.
1423-05 - Gerente técnico comercial.
1423-05 - Gerente comercial.

Pés-graduacdo na drea de Administracdo, entre outras.
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